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GUIA PARA INCREMENTAR LA RENTABILIDAD DE TU EMPRESA

ROEST EMPRESARIAL

de ganacia

Aqui encontramos 3
formas de consequir,
aumentando el precio
de tus productos,
reduciendo los costos
de produccion o
servicio, o una mezcla
de ambas opciones.

La que tu creas mejor
opcion va a depender de
tu mercado y de las
condiciones en las
cuales estes trabajando.
Aungue muchos temen
a Incrementar precios
por miedo a perder
mercado, recuerda que

Aumenta los margenes

mientras te mantengas
dentro del mercado y tu
producto de el valor
proporcional, puede ser
una buenas opcion.
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Gestion
eficiente en
tu inventario

Seguramente has

escuchado la frase “Un
producto en inventario,
cuesta”. Esta esuna de

Es necesario tener en
cuenta 3 cosas:
-Cantidad de inventario
para cada producto

-En qué momento hacer
los pedidos a los
proveedores

-Cuanto es lo ideal para
ordenar

Mantener un
seguimiento de tu

las actividades mas Inventario es pieza
complicadas por el clave para tomar las
volumen de piezas que mejores decisiones
puedas manejar. periodo tras periodo.
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ROEST EMPRESARIAL

Rentabilidad de
cada cliente

Aunque parezca increible, hay situaciones en las
que mantener a ciertos clientes deja de ser rentable.
Los costos de produccion han rebasado los ingresos
que representa, es aqui cuando es conveniente +
hacer un balance y decidir si nuestros clientes
siguen siendo rentables para nosotros.
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muy valiosas

Cuando logras una
venta con un cliente
nuevo, el costo es
mucho mayor que
cuando te hace una
segunda o tercer
compra. Los esfuerzos de
venta no son tan grandes
V dedicados como con
los siguientes pedidos,
es por eso que (as
re-compras son
altamente valiosas.

Enfocate en brindar el
mejor servicio posible a
tus clientes con el cual

Las re-compras son

puedan sentirse
comodos, contentos y
seqguros porque tienen
al mejor proveedor. Al
mediano plazo, ellos
seran tus primeros
embajadores y podras
consequir nuevos
clientes.
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ROEST EMPRESARIAL

La tecnologia no es tu enemiga

En la era actual, las
empresas se han dado
cuenta que necesitan
pasar a ser negocios
digitales y que convivir
con la tecnologia tiene
mas beneficios que
puntos negativos.

El objetivo de volverte
mas tecnologico es
alcanzar una mayor
productividad con un

menor uso de recursos.
Existen un sinfin de
herramientas para
diversas areas que
permiten mejorar la
eficiencia de tu empresa
v entonces alcanzas los
objetivos fijados.
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Tel. (477) 390 9248 Whatsapp (477) 159 4475
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